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En este trabajo se va a dividir en dos partes. La primera parte versará sobre el 

comportamiento de las economías de la periferia sur de Europa durante la primera oleada de 

la Globalización, desde 1880 hasta 1913, y sus diferencias con el resto de los países 

desarrollados. La segunda parte tratará el comportamiento de las mismas durante la segunda 

oleada de la Globalización, desde 1950 hasta hoy en día, prestando atención a su evolución y 

a las diferencias con la primera oleada. En este trabajo se tomarán como ejemplos de 

economías de la periferia sur de Europa a Italia y España, se toman estos países por haber 

tenido comportamientos parecidos en las decisiones respecto a la Globalización, tener una 

cultura bastante similar y por ser las dos economías más importantes de la periferia. 
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Introducción 

 

La Globalización es un fenómeno que se define como un proceso integrador de los mercados de 

capitales, de trabajo, tecnológicos, servicios e, incluso, de ideas. Este fenómeno hace que los mercados 

se interconecten entre ellos, haciendo el flujo de capitales y de bienes más flexible, barato, ágil y 

rápido.   

Se puede decir que la primera oleada de la Globalización empieza a partir de una reducción en 

los costes de transportes y comunicaciones. Esto ayudó a minimizar el efecto “distancia” sobre las 

transacciones, pero dadas las características de los agentes
1 

que tomaron parte en esta primera oleada, 

también dio paso a la aceleración de la divergencia de la renta entre países que empezaban a 

industrializarse y los que no, y a varios problemas de soberanía, orgullo nacional y políticos, que 

desembocaron en dos guerras mundiales. 

 La segunda oleada de la Globalización destaca por la desindustrialización de los países que se 

industrializaron antes y la industrialización rápida de algunas regiones que no lo habían hecho con 

anterioridad. También destaca la reducción de los costes en comunicación y los avances en la 

tecnología de la información. A pesar de esto, la diferencia de renta entre países pobres y ricos ha ido 

aumentando si cabe más, pero a cambio el índice de pobreza ha ido disminuyendo y el desarrollo 

aumentando, en parte gracias al fenómeno de la Globalización.  

 

 

 

 

 

 

1- Con agentes se quiere decir agentes políticos, ideólogos, culturales, históricos, etc. que influencian el pensamiento y movil izan a la opinión pública 
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1 -   Comportamiento de las economías de la periferia sur 

durante la primera oleada de la Globalización. 

Para entender las diferencias entre las economías del sur de Europa y las de sus vecinos 

europeos junto con la emergente estadounidense, vamos a comparar los comportamientos de estas en 

varios aspectos fundamentales en esta primera etapa de la Globalización.  

1.1 - Industrialización:  

Como se sabe el proceso de industrialización tuvo un alcance y velocidad diferente según las 

zonas, tanto en Europa como en el resto del mundo.  

Como se observa en la Tabla 1, el proceso de industrialización fue muy diferente. En el siglo 

XVIII y principios del XIX, la economía de todos los países era básicamente agrícola y ganadera. 

Inglaterra fue el primer país en industrializarse, y desde allí se dispersaron las ideas y avances 

tecnológicos. Esto afecto de manera muy diferente a las diversas economías. Si exceptuamos 

Inglaterra, podemos ver como hay un despegue de la mayoría de países en el norte de Europa y 

Norteamérica a partir de 1880. Sin embargo, la periferia sur y el este de Europa se quedan atrás. 

También se observa un fenómeno interesante al darse una desindustrialización en China e India. Esto 

último se explica con el apogeo del Imperialismo y el veto a la manufactura en esos países.  

Podemos decir que aquí se ve un primer punto de diferencia entre los movimientos de una parte 

de las economías y otras, esto puede explicar parte de la tardía incorporación al fenómeno de la 

Globalización de esta parte de Europa. En la Gráfica 1 se ven las tendencias al alza pero a una 

velocidad completamente diferente 

      

 

                                                     Tabla 1                                                                  Fuente: Datos -Tabla 9. Bairoch.  Gráfica - Propia          Gráfica 1 
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1.2 - Reducción del coste de los transportes, la mejora de las 

comunicaciones, la movilidad de capitales  y el aumento del comercio: 

 

Los nuevos inventos y las nuevas aplicaciones de los 

que ya estaban en funcionamiento hicieron que los costes del 

transporte bajaran significativamente, sobre todo los envíos 

marítimos, Tabla 2,  gracias a la apertura del Canal de Suez, la 

invención de los nuevos motores y cascos en los barcos y la 

llegada del ferrocarril a toda Europa y Norteamérica. Las 

comunicaciones sufrieron una revolución con la entrada del 

telégrafo, se llegó a comunicar todos los continentes gracias a 

él. Esto hizo que el comercio no sólo se volviera más barato 

sino también más rápido, y mucho más accesible. De esto 

también se vieron beneficiadas las regiones del sur de Europa y 

fue un impulso para su aumento del comercio.                                                                                      

Tabla 2 

Lo que esto vino a significar fue la disminución de las distancias. No geográficamente pero si 

comercialmente. La distancia era una barrera muy importante para la interacción financiera, la 

distancia no era sólo en cuanto a transporte sino también a comunicaciones, y esta se rompe en parte. 

¿Pero afecta a todos los países de la misma forma? Como se ve en la Tabla 3, todos los países se ven 

favorecidos por la reducción en los costes de transporte y la mejora en las comunicaciones. 

 La diferencia que se puede observar en 

cuanto a la movilidad respecto a la situación de 

la periferia sur europea frente al resto de 

Europa, es el movimiento de capitales. En el 

texto 3(Pag.15), se nos explican tres causas por 

las cuales la periferia fue incapaz de atraer una 

cantidad sustancial de inversión. La primera 

nos habla de la poca productividad laboral en 

esos países. La segunda es la no adhesión al 

patrón oro. Y por último, el poco atractivo que 

ofrecían unas tierras poco productivas y 

escasas frente a las extensas tierras del 

continente americano (Argentina, Estados 

Unidos, etc.) y los territorios coloniales. 

                       Tabla 3 

Finalmente, se observa que gracias a la reducción de costes de las comunicaciones, todos los 

países se vieron favorecidos y participaron de una manera similar en esta etapa de Globalización en 

cuanto al comercio. Aunque si hablamos de movimientos de capitales y de lo que ello supone para el 

desarrollo de las economías, la periferia se quedo atrás por no ser tan atractiva para los inversores 

como los nuevos territorios. A pesar de ello, estos países de la periferia pudieron desarrollar 

infraestructuras de comunicación que ayudarían a un futuro desarrollo.  
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1.3 - “Grain Invasion”, migraciones y proteccionismo: 

 

Uno de los efectos más importantes sobre las economías de la periferia sur fue el impacto 

negativo de la bajada del precio internacional de las materias primas y el efecto dominó que esto tuvo 

sobre ellas. 

La bajada del precio internacional de las materias primas se debe a los pasos anteriores que 

había dado el proceso de la Globalización. La industrialización de los países da lugar a un aumento de 

la demanda de materias primas y a un aumento de los beneficios, el aumento del proceso industrial y 

los beneficios traen la investigación y el desarrollo, se desarrollan los transportes y la tecnología de la 

información y se reducen sus costes, aumenta el comercio con los países que aportan materias primas 

que consiguen mayor flujo de capitales, manufacturas más baratas desde los países desarrollados, 

materias primas más baratas, más comercio entre todos los países, más beneficios para todos, se 

desarrolla el proceso globalizador.  

Esto no sucedió así en todos los casos, ya que esto dependía de un proceso más elaborado de la 

desaparición de lo nacional y la importancia de lo supranacional, afrontando los problemas desde el 

punto de vista internacional y tomando en cuenta las interrelaciones entre todos los agentes, desde el 

punto de partida de la confianza en las instituciones. 

La reducción del precio de los alimentos, tuvo un mayor impacto negativo sobre las economías 

principalmente agrícolas y con poco tejido industrial, como son las de la periferia sur europea.  

En teoría la reducción de precios debería 

ser beneficiosa, si atendemos a la Gráfica 2 

vemos como la oferta de grano sube, gracias a la 

reducción en costes, gran productividad y 

eficiencia, pasando de S1 a S2, esto hace que la 

demanda aumente pasando de D1 a D2, con un 

nuevo equilibrio que haría que aumentara el nivel 

de renta de los consumidores. Al verse 

complacidas las necesidades básicas de la 

alimentación esa renta sobrante se podría destinar 

a otros bienes o servicios que impulsarían el 

desarrollo industrial. Pero en las regiones 

periféricas no sucedió eso, ya que se protegieron 

los sectores nacionales que veían más esenciales. 

Por ello, en esta gráfica diríamos que volveríamos 

al momento S1/D1 donde la población utiliza su 

renta para alimentarse y subsistir.  

                Gráfica 2 

Las barreras a la entrada no se impusieron igual en todos los países, pero casi todos ellos las 

adoptaron. La periferia sur prefirió poner unas barreras muy altas a la entrada de materias primas, 

España destaca en este punto como se puede observar en la Tabla 4, mientras que otros países como 

Suecia decidieron imponer barreras a las manufacturas. Los resultados fueron diferentes para cada 

región, los países que impusieron grandes barreras sufrieron un menor crecimiento de sus economías.  
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 Podemos explicar el fenómeno desarrollando 

la teoría del efecto renta. Si se imponen barreras a 

la entrada de productos básicos, la sociedad tiene 

que utilizar su renta para alimentarse, bajan los 

puestos de trabajo en la industria al no haber 

demanda, suben los precios de los productos de 

alimentación, cabe destacar que la demanda es más 

alta que la oferta al no haber un factor tierra elevado 

ni una producción eficiente, la mayoría del trabajo 

se sigue acumulando en la agricultura, bajan los 

salarios de la agricultura, que además produce 

menos. Todo esto impidió la competitividad y 

desalentó la introducción de nuevas técnicas 

agrícolas y la entrada de capitales. 

                  Tabla 4 

Aquí entra un factor que suavizó los efectos perniciosos para las economías de la llegada de 

materias primas muy baratas; la inmigración. Los ratios de emigrantes hacia los países que 

demandaban mano de obra no especializada se disparó. Pero volvió a suceder una situación que hacía 

que cada región actuase de diferente manera. 

Por tomar el ejemplo de España, la 

emigración, tanto interna como externa, fue 

un poco más tardía que en otras regiones por 

diferentes aspectos, como los que cita el 

Texto 2, que nos dice que esto sucedió por el 

bajo nivel de salarios que hacía casi 

imposible pagar el desplazamiento, la tasa de 

cambio de la moneda que hacía que emigrar 

fuera aún más caro y las políticas restrictivas 

que impidieron la emigración hasta entrado 

1880 y no se declaro el derecho a emigrar 

hasta 1907. Aún así las tasas de emigración 

de las regiones periféricas fueron altas y 

ayudaron a estabilizar el mercado laboral 

interior. Tabla 5 

                        Tabla 5 

Finalmente podemos decir que la entrada de materias primas baratas afectó negativamente al 

factor tierra, capital y trabajo en los sectores de la agricultura y de las materias primas industriales, se 

redujeron las rentas por la tierra, los beneficios y los salarios. En algunas regiones la industria se vio 

favorecida al tener un tejido industrial fuerte o unas políticas migratorias favorables, esto supuso una 

migración del campo a las regiones industrializadas o, en muchos casos, la emigración hacia las 

nuevas tierras fértiles. Todo esto derivó un aumento del tráfico de personas favorecido a su vez por la 

mejora en los transportes y por el aumento de los salarios de los empleos no cualificados en el 

extranjero. El efecto renta se vio favorecido por algunas decisiones políticas acertadas, caso de Suecia, 

o se vio disminuido por otras, caso España o Italia. 
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2 -   Comportamiento de las economías de la periferia sur 

durante la segunda oleada de la Globalización. 

En esta etapa los comportamientos fueron más similares entre las regiones periféricas y el norte 

de Europa o Norteamérica, aunque siempre han ido por detrás reaccionando a partir de los 

movimientos de estas economías.  

2.1 - Liberalización y apertura: 

La periferia sur europea, empezó un proceso de apertura a principios de 1960 y otro periodo de 

incorporación a la UE más tarde. Se puede decir que estas regiones se adaptaron al proceso de 

Globalización satisfactoriamente y por ello obtuvieron unos resultados económicos y de desarrollo 

importantes.  

Hay una relación entre la apertura y 

liberalización del mercado y el crecimiento. En la 

Tabla 6 observamos el caso español, aquí se 

observa cómo la economía española tuvo que 

esperar hasta 1952 para obtener los mismos 

resultados que en 1930, en GDP per cápita. A partir 

de entonces se dispara gracias al proceso de 

liberalización del mercado.  

Uno de los puntos más importantes para el 

crecimiento de las regiones periféricas fue la 

integración en la Unión Económica Europea. Esto 

supuso una reducción de las tarifas a 0 entre países 

miembros y una adhesión a las normas y tratados 

comunes del comercio internacional. 

              Tabla 6 

Cabe destacar que la mayoría de las exportaciones e importaciones de los países de la UE se 

realizan entre ellos, por lo tanto esto supuso un salto en el número de exportaciones e importaciones. 

En el caso español, este se convirtió en el 15º exportador mundial y el 14º importador, pero las cifras 

siguientes clarifican la importancia de la pertenencia a la UE, España exporta un 72% a la UE e 

importa de esta un 72%.  

Todo no son buenas noticias, estar en un mercado común hace más fuertes a todas las regiones a 

la hora de afrontar nuevos retos o amenazas pero también obliga a aceptar unas reglas del juego 

iguales para todos, la apertura de los mercados y la aceptación de los acuerdos internacionales han 

afectado a sectores muy importantes y protegidos de las regiones de la periferia sur, donde destacan el 

sector de la moda y el calzado, y la industria de extracción de minerales. Pero han favorecido el 

comercio y el efecto renta al obtenerse una rebaja del precio de los artículos. 
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2.2 - Desindustrialización y deslocalización: 

Todos los países industrializados durante la primera oleada han ido sufriendo un progresivo 

efecto de desindustrialización y deslocalización de actividades hacia centros que ofrecen unos 

servicios más baratos. Este fenómeno empezó en 1960 cuando las empresas manufactureras de zapatos 

y moda empezaron derivar su producción a regiones donde se podían conseguir mayores beneficios 

gracias a una mano de obra más barata y productiva.  

Este efecto produjo un proceso de industrialización en esas regiones, y la reacción inversa en las 

regiones que ya estaban industrializadas. Las regiones de la periferia sur de Europa han utilizado 

varios instrumentos para intentar minimizar los efectos negativos sobre sus economías, hay que 

recordar que estas economías se han basado en el consumo interior y en la protección de sectores clave 

con ayudas administrativas. También hay que relacionar que el efecto experiencia y la inversión en 

R&D, que hace que la ventaja comparativa desaparezca, es mucho más efectivo en las regiones del 

norte de Europa.  

El fenómeno de la desindustrialización está llevando a las economías más desarrolladas a 

centrarse en el sector terciario mientras que las que están en desarrollo se centran en el sector 

industrial. En esto destaca la economía china que dispone de un 48’8% de su fuerza laboral en el 

sector industrial, mientras que la media de la UE es de un 28% y en el sector servicios un 66’6%. Para 

ver la importancia del sector servicios en Europa y el poder laboral chino se observan en la Tabla 7 los 

porcentajes transformados en números totales de empleados en cada sector.                                                     

Fuerza laboral y división por sectores 

 
Fuerza 
laboral 

Sector 
agrícola 

Nº total 
Sector 

industrial 
Nº 

total 
Sector 

servicios 
Nº 

total 

EU 228,200,000 4.7% 
10.725.400 

 

28.7% 65.493.400 66.6% 151.981.200 

China 816,200,000 10.1% 
82.436.200 

 

46.8% 381.981.600 43.1% 351.782.200 

Italia 25,000,000 3.9% 
975.000 

 

28.3% 7.075.000 67.8% 16.950.000 

España 23,130,000 3.3% 763.290 25.8% 5.967.540 70.9% 16.399.170 

Fuente: CIA, The World Factbook. Tabla - Propia                        Tabla 7 

 

A pesar de que el sector industrial es muy importante para las economías en desarrollo, en el 

último decenio se ha visto como el sector de servicios también se ha ido relocalizando en países en 

desarrollo, primero se externalizaron los servicios de atención al cliente y códigos de software básicos, 

para pasar en estos momentos al trabajo en red, integración de sistemas, telecomunicaciones y 

movimientos y mantenimiento de datos. Las economías de la periferia sur de Europa tienen ahora que 

luchar contra una oleada de empresas con trabajadores preparados en segmentos de gran valor añadido 

para las empresas internacionales, capaces de hablar en varios idiomas, con menores salarios y mejor 

productividad, a esto último se debe sumar el aumento de la industria de productos tecnológicos con 

una gran demanda. 
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2.3 - Los transportes, la comunicación y los movimientos humanos y de 

capitales: 

En la primera oleada se veía como los transportes y las comunicaciones habían sufrido una 

reducción en sus costes permitiendo que la Globalización se llevara a cabo. La segunda oleada 

empieza tras la Segunda Guerra Mundial, en algunas zonas y tras la Guerra Fría en otras, cuando todos 

los avances que se utilizaron en la guerra se adaptaron a la vida civil dando una vuelta de tuerca más a 

la reducción de costes en los transportes, tanto de mercancías que se ven en la Tabla 8, como en 

transporte de viajeros, ya no sólo el marítimo sino también el aéreo. 

                           Tabla 8                                                                          Gráfica 3 

Los adelantos en comunicaciones fueron aún más allá, consiguieron reducir el precio de las 

llamadas internacionales, llego la televisión y en los 90 internet, esta es clave y ya no sólo transforma 

la manera de comunicarse, sino también afecta a la manera de hacer negocios y a la manera que los 

individuos interactúan en sociedad. Las regiones periféricas no tuvieron ningún problema para 

adaptarse a estos cambios y se vieron beneficiadas por todos ellos.  

Con transportes al alcance de la mayoría de los ciudadanos, así como la información de otros 

países, se producen migraciones de trabajadores atraídos por la esperanza de una vida mejor, pero esta 

vez en una dirección distinta a la de la primera oleada.  

En el Mapa 1 se observan en azul los países 

con un saldo migratorio positivo, en verde con saldo 

0 y en marrón con saldo negativo. La mayor 

diferencia respecto a la primera oleada es que los 

países de la EU y Rusia son países receptores de 

inmigración. En la periferia sur de Europa, estos 

trabajadores han sido destinados a trabajos poco 

remunerados y de poca cualificación, las 

consecuencias han sido dispares. Gracias a la 

inmigración, los saldos demográficos se han 

suavizado, también sus aportaciones a las distintas 

haciendas públicas han ayudado a la economía, y por                 

lo tanto, han ayudado al desarrollo de los países.                        

Mapa 1                Mapa 1 
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La otra cara de la moneda, ha sido la creación de una gran parte del mercado de trabajadores 

poco o nada preparados debido a la demanda de mano de obra poco cualificada, que no sólo atrajo a la 

inmigración sino que también a los trabajadores de otros sectores, esto hizo que se asentarán como 

base de la economía unos sectores poco adecuados para una economía globalizada muy competitiva, 

donde el valor añadido es lo que da retorno a la inversión.  

En cuanto a los movimientos de capitales en la periferia sur europea, la disminución de las 

barreras y la anulación total con la entrada del euro hizo que el movimiento de capitales se abaratara 

sustancialmente. El aval de un grupo común consiguió que las inversiones extranjeras fluyeran, pero 

aún antes, los Estados Unidos habían hecho varias aportaciones para la reconstrucción europea de 

después de la Segunda Guerra Mundial, aunque España no se vio involucrada en esas ayudas si 

consiguió varios créditos por parte del gobierno americano.  

En el Gráfica 4 y 5, y la Tabla 9, podemos ver desde donde se han producido las inversiones 

extranjeras en España y en  qué cantidades.  

   Fuente:Datos- http://datainvex.comercio.es/index.htm Gráfica-Propia    Gráfica 4  

 

 

 

 

 

 

           Fuente: http://datainvex.comercio.es/index.htm          Tabla 9 

 

            

Fuente: http://datainvex.comercio.es/index.htm Gráfica-Propia Gráfica 5 
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En estos gráficos se observa como la mayoría de las inversiones en España provienen de los países 

de la UE con muchísima diferencia, así como las inversiones de España en el extranjero que se reparten de 
la misma manera. La diferencia que muestran las gráficas da a entender la poca preocupación por los 

mercados que están más allá de la UE y la falta de diversificación de las inversiones. La misma situación 

es la que atenaza al crecimiento en la mayoría de Europa con un comercio muy focalizado en el interior. 

Esta situación pone en una situación más delicada a las economías de la periferia sur europea si no cambia 
su modelo económico dando mayor importancia a sectores donde se disponga de alguna ventaja 

comparativa respecto a las nuevas regiones y “«A medio y largo plazo la única medida eficiente es la del 

aumento de la cualificación de los trabajadores de bajos salarios y de los desempleados mediante un 
programa de gastos masivos en educación y formación, especialmente en las nuevas tecnologías de la 

información y en los servicios basados en el crecimiento».” (Guillermo De la Dehesa, “Comprender la 

Globalización” Alianza Editorial. Año 2000) 

Fuente:Datos- http://datainvex.comercio.es/index.htm Gráfica-Propia        Gráfica 6 

                             

Fuente: http://datainvex.comercio.es/index.htm Tabla 10 

 

 

 

Fuente:Datos- http://datainvex.comercio.es/index.htm Gráfica-Propia  Gráfica 7 
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                                 3-   Conclusión: 
 

 

En este trabajo hemos visto como las regiones periféricas del sur de Europa, representadas por 

Italia y España, se han ido enfrentando a las dos oleadas de la Globalización. 

 

Se puede concluir que en la primera oleada estas dos economías fueron a remolque de los 

acontecimientos prestando mucha atención hacia el interior. Esta etapa destaca por el proteccionismo y 

la importancia de la agricultura en las dos economías. Aún así, estas regiones se vieron influenciadas 

por el buen momento de las economías mundiales y supieron aprovechar en parte las ventajas que 

tenían. En un caso como Italia, se unió al proceso de la “colonización” aunque también influenciado 

en parte por sentimientos de orgullo nacional. España por su parte consiguió desarrollar 

infraestructuras básicas de transporte.  

Tomando en cuenta la teoría “gravitacional” del comercio (Nicholas Crafts, Anthony Venables. 

“Globalization in History.A Geographical Perspective”. University of Chicago Press) puede decirse 

que en esa época estas regiones se dejaron llevar por la marea y se vieron beneficiadas del efecto 

“distancia”. Debido a su proximidad a los países en plena industrialización se pudieron contagiar de 

parte del conocimiento y creatividad de sus vecinos. Gracias a esto consiguieron una convergencia en 

precios, intereses y salarios que no hubieran podido conseguir si su situación geográfica hubiera sido 

otra. Para ello se tiene en cuenta que las tierras de las regiones de las que estamos hablando no eran 

productivas en su mayoría por sus accidentes geográficos, la industria no estaba completamente 

desarrollada, el trabajo era principalmente agrícola y casi de subsistencia, las cuentas nacionales 

estaban en una situación bastante delicada y la política de las regiones era bastante convulsa. 

 

En la segunda oleada se produce un efecto apertura, que resulta vital para que estas regiones 

empiecen a converger con sus vecinos después de una terrible guerra mundial y, en el caso español, 

una guerra civil. Esto se consigue gracias a la mejora de las telecomunicaciones, que representan un 

salto tecnológico, y al ya mencionado, efecto “distancia”. La progresiva apertura y la entrada en el 

grupo de la UE hace que estas economías consigan meterse de lleno en el proceso globalizador, 

llegando a tener un papel importante durante algunos años. 

 

  

 

La convergencia en el tipo de interés, 

auspiciado y apadrinado por la UE (Tabla 

11), da paso a la estabilidad financiera. 

Gracias a ello  y a la confianza que daba estar 

en un grupo consolidado y fuerte como 

mercado productor y como consumidor se 

pudo conseguir una rebaja de los tipos de 

interés generales que promovieron el gasto y 

la inversión.  

            

                  Tabla 11 
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Otro caso significativo que se repite en la primera y segunda oleada es el comercio interior 

europeo, casi se puede decir que con los mismo actores, Francia y Alemania como grandes economías 

europeas que arrastran a las periféricas, caso aparte es Inglaterra. 

Lo que cambia sustancialmente es el destino de los capitales. Durante la primera oleada, los 

capitales se enviaban hacia los sectores de las materias primas y hacia los sectores industriales 

manufactureros. Mientras que en la segunda oleada se empezaron enviando esos capitales hacia los 

nuevos sectores industriales de gran intensidad productora y baja cualificación (China e India), y a los 

sectores industriales con más cualificación y terciarios del mundo desarrollado. A lo largo del tiempo 

los capitales que se destinaban en los países de la UE a los sectores industriales más desarrollados y de 

mayor retorno de la inversión se han ido desplazando hacia las regiones que tenían sectores 

industriales de gran intensidad y poca cualificación. 

Esto ha supuesto una gran desventaja para las regiones periféricas del sur de Europa, aunque no 

tenían un tejido industrial de empresas de tecnología avanzada, sí disponían de otros atributos que 

interesaban a las regiones adyacentes y eran aprovechados para captar los capitales de sus vecinos y 

poder crecer.  

Finalmente, destacar algunas lecturas que parecían prever el destino de las regiones periféricas 

si las políticas económicas no ponían remedio, ya en el año 2000. Estas abogan por una disminución 

de lo nacional y prestar más atención a lo supranacional, la defensa del estado del bienestar, la 

promoción de la educación y la focalización en sectores clave del mercado internacional. 
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